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Cloud Computing: 
Erfolgreich in den Zukunftsmarkt ! 
Die umsetzungsorientierte Multi-Client-Studie 
in Zusammenarbeit mit dem BITKOM 

Zur   Beleuchtung des Marktes für Cloud Computing hat der BITKOM in 
Zusammenarbeit mit techconsult ein Multi-Client-Projekt zum Thema 
Cloud Computing im deutschen B2B-Markt initiiert. Das heißt, Sie können 
sich als Mit-Auftraggeber an dieser Studie beteiligen. Einige Kernaussa-
gen zur Marktentwicklung werden auch in das bis August 2009 vorliegen-
de Positionspapier des BITKOM Ȋǳ /ƭƻǳŘ /ƻƳǇǳǘƛƴƎ ŜƛƴŦƭƛŜǖŜƴΦ IƛŜǊȊǳ 
wird im August 2009 eine Pressekonferenz des BITKOM stattfinden, auf 
der auch die Multi-Client-Studie erwähnt und ihre Auftraggeber benannt 
werden. 

Zur Gewinnung der erforderlichen Informationsbasis führt techconsult ei-
ne Marktuntersuchung durch. In der Befragung potenzieller Anwender-
unternehmen nutzt techconsult u.a. eine innovative Methodik zur Auf-
deckung latenter Produktς und Preis-Präferenzen, die sich schon seit lan-
ƎŜƳ ƛƴ ŘŜǊ !ǳǘƻƳƻōƛƭƛƴŘǳǎǘǊƛŜ ōŜǿŅƘǊǘ Ƙŀǘ όα/ƻƴƧƻƛƴǘ-!ƴŀƭȅǎŜάύΦ 

Die diesjährige CeBIT und das Presse-
Echo haben es gezeigt: Cloud Compu-
ting bewegt den ITK-Markt in diesem 
Jahr wie kaum ein anderes Hightech-
Thema. 
Gleichzeitig wird dieses Zukunftsthema 
häufig noch als sehr unkonkretes, eben 
αǿƻƭƪƛƎŜǎά YƻƴȊŜǇǘ ǿŀƘǊƎŜƴƻƳƳŜƴΦ 
Erste B2B-Lösungen kommen erst all-
mählich auf den Markt. Denn auch für 
die Anbieter und deren Partner ist der 
B2B-Anwenderbedarf noch schwer zu 
fassen und das Go-to-Market wirft ent-
scheidende Fragen auf: 
 

Wie sollte eine Cloud-Computing-
Lösung zielgruppenorientiert gestal-
tet sein und welches Preisgefüge 
lässt sich dabei (marktphasen-
gerecht) durchsetzen? 

Wie ist das zukünftige Marktpoten-
zial und welches sind dabei die rele-
vanten Marktsegmente? (Branchen 
und Unternehmensgrößen) 

Von wem erwarten die Anwender 
Angebote zu Cloud Computing? 

 

Wie adressieren wir zielgerichtet die 
relevanten Marktsegmente? Wie 
lassen sich z.B. Bedenken der An-
wender entkräften? 

Welche Unternehmensprozesse trei-
ben Cloud Computing maßgeblich? 
(Vertrieb, Produktion, Querschnitts-
Funktionen etc.) 

Anwender-Präferenzen: Public-, 
Privateς oder Hybrid-Clouds 

Studienschwerpunkt sind Empfehlungen für Ihr Go-to-Market: 
Produktς und Preisgestaltung 
Marktkommunikation 
Marktselektion 

 

 

 

αbǳǘȊŜƴ {ƛŜ ŘƛŜ /ƘŀƴŎŜƴ ŘŜǎ 

Cloud-Computing-Marktes. 

Diese Studie unterstützt Sie 

dabei." 

Frank Heuer, Leiter 

CompetenceCenter 

Communications von 

techconsult   



 

 
Blue Paper   März 2009 

Fact Sheet 
 
In einer telefonischen Untersuchung  (CATI) werden 120 Unternehmen in Deutsch-
land befragt. Ergänzend wird für die Conjoint-Analyse zusätzlich aus methodischen 
Gründen eine Online-Befragung durchgeführt. Folgende Zielgruppen werden in der 
Untersuchung betrachtet:   
 

  
Der gesamte Research-Prozess erfolgt im Hause techconsult. Das Projekt umfasst 
einen Zeitraum von etwa zehn Wochen. Bei einer Abstimmung des Fragebogens 
bis Ende April stehen die Studienergebnisse im Juni / Juli zur Verfügung. Die An-
meldung zur Teilnahme ist möglich bis zum 17. April 2009. 
 
Die Durchführung der Studie setzt eine ausreichende Teilnehmerzahl voraus.  

 

 

Über techconsult 
 

Die techconsult DƳōI ƛƴ YŀǎǎŜƭΣ ƎŜƎǊǸƴŘŜǘ мффнΣ ȊŅƘƭǘ Ȋǳ ŘŜƴ ŦǸƘǊŜƴŘŜƴ L¢Y-Marktforschungs- und  -
Beratungsunternehmen in Zentraleuropa. Regelmäßige und für die jeweiligen Segmente repräsenta-
tive Anwenderbefragungen ermöglichen die qualitative und quantitative Darstellung des ITK-
Marktes. Erfahrene Statistiker sichern die Anlagen und Auswertungen der Untersuchungen, aner-
kannte Branchenexperten bürgen für die Interpretation und Verwendbarkeit der Ergebnisse.  
 
techconsult verfügt durch jahrelange Standard- und Individual-Untersuchungen über einen im 
deutschsprachigen Raum einzigartigen Informationsbestand, sowohl in der Betrachtung von Kontinui-
tät als auch von der Informationstiefe, und ist somit ein wichtiger Beratungspartner der ITK-Industrie, 
wenn es um Produktinnovation, Absatzplanung und die Entwicklung von Unternehmensstrategien 
geht. 
  

Branchen  Unternehmensgrößenklassen 

Industrie 20 bis 99 Mitarbeiter 

Handel 100 bis 499 Mitarbeiter 

Dienstleistungen  
Ab 500 Mitarbeiter  

Öffentliche Verwaltung / 
Non-Profit-Organisationen 

Projektleistungen Inhalte 

Teilnahme-Möglichkeit an der Fragebogengestaltung x 

Ergebnisdarstellung durch Berichtsband (ppt) x 

Präsentation Ihres Unternehmensangebots auf der tc-
Research-Site des Projektes Cloud Computing, die als 
Incentive für die Befragten eingerichtet wird  

x 

Preis (zzgl. MwSt.) 
bƻǊƳŀƭǇǊŜƛǎΥ ϵ фΦрллΣ- 

Für BITKOM-aƛǘƎƭƛŜŘŜǊΥ ϵ тΦфллΣ- 

Rechnungsstellung nach Auftragseingang; Zahlung innerhalb 14 Tagen netto Kasse.  
Es gelten unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen in der jeweils aktuellen Fassung: 
http://www.techconsult.de/download/pdf/agb.pdf  
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Bestell-Fax 
(Bitte Bestellung bis zum 17. April 2009) 
 

An: 0561 / 8109-101 

 

Besteller: 
 
 
Firma: ______________________________________________________ 
 
 
 
Name: ______________________________________________________ 
 
 
 
Telefon: _____________________________________________________ 
 
 
 
E-Mail: ______________________________________________________ 
 
 
 

Hiermit bestelle(n) ich / wir die Teilnahme an der Multi-Client-
{ǘǳŘƛŜ α/ƭƻǳŘ /ƻƳǇǳǘƛƴƎά Ǿƻƴ ǘŜŎƘconsult zum Preis von  
 
Ç 9.500,- Euro (Normalpreis) 
 
Ç 7.900,- 9ǳǊƻ όŦǸǊ BITKOM-Mitglieder) 
 
 
 
 
 
 
_________________________   _______________________________________ 
Datum     Unterschrift(en) 
 

Ihr Ansprechpartner: 

Frank Heuer 

techconsult GmbH 

Am Platz der Deutschen 

Einheit 

Leipziger Straße 35-37 

D-34125 Kassel 

Telefon:  

+ 49 (0)561 / 81 09 ς114 

Fax:  

+ 49 (0)561 / 81 09 -101 

E-Mail: 

Frank.Heuer@techconsult.de 


